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Digitale Vorarbeit trifft Handwerkskunst

VON DER WERKSTATT ZUM KUNDEN:

VORGEFERTIGTE BADER NACH MASS.

Der Fachkraftemangel, der Wunsch nach noch héherer Fertigungsqualitdt und insgesamt schnellere
Bauprozesse — das alles spricht daflr, das Komplettbad aus einer Hand kunftig weitestgehend in

der Werkstatt vorzufertigen. Ulrich Bergmann, Geschéaftsflhrer von BADnet, hat dieses Konzept so
perfektioniect, dass er es seinen Kollegen in der VDS-Bad-Akademie als Schulung anbieten kann.

Herr Bergmann, Handwerker werden mit Hand-Arbeit auf
der Baustelle, mit kraftigem Zupacken beim Badumbau
assoziiert. Warum wollen Sie ihnen diese Atmosphére
wegnehmen?

Ulrich Bergmann (lacht): Die Baustellen-Atmosphére will ich mei-
nen Kollegen zweifellos am wenigsten wegnehmen. Aber wir
muissen einfach sehen, dass wir aufgrund der demografischen
Entwicklung und des Fachkraftemangels bald nur noch halb so
viele SHK-Fachleute wie heute sein werden.

Die Arbeit aber wird nicht weniger — und deswegen missen wir
dringend nach Wegen suchen, wie wir produktiver und schneller
werden kdnnen. Und das ist die Vorfertigung in der Werkstatt.
Als willkommener Nebeneffekt geht fiir die Handwerksunterneh-
men dadurch gleichzeitig eine héhere Wertschdpfung einher.

Wie muss man sich das in der Werkstatt vorgefertigte Bad
denn in der Praxis vorstellen?

Im Grunde nehmen wir einen ,kleinen BIM-Prozess" vorweg,
also das konsequente Arbeiten am digitalen Modell. Denn nach
der Entwurfs- und der intensiv abgestimmten Gestaltungs-
planung mit dem Kunden steigen wir sofort in die detaillierte
CAD-Planung ein. So kénnen wir von Anfang an Schnittstellen
kldren, die Vorteile der wirtschaftlichen Systemtechnik beriick-
sichtigen und final einen umfassenden Datenstamm erzeugen.

Der wird dann direkt fir die passgenaue Vorfertigung auf
CAD-gesteuerten Maschinen genutzt. Das verhindert Fehl-
und Uberplanungen, ist also sehr wirtschaftlich. AuBerdem
ist die Qualitat besser als das ,Planen auf dem Job“, also
wéahrend des Baufortschritts.

Ein Muster auf der ISH, in der Praxis liberall machbar: das in der
Werkstatt bis hin zur ,schlisselfertigen Installationstechnik
vorgefertigte Traumbad.

Das hort sich nach viel Hightech und wenig Handwerk an;
wie reagieren lhre Kollegen?

Interessanterweise sind die meisten begeistert, wenn sie ins
Thema ,Vorfertigung” eingetaucht sind. Die Begeisterung hat
dann mit viel Technikaffinitat zu tun, aber genauso mit den erkenn-
baren Vorteilen durch die einfachen und klaren Prozessablaufe.
AuBerdem verlagert sich dadurch urspriingliche Baustellenarbeit
an den Schreibtisch und an den PC; das lberzeugt vor allem die
jungen Mitarbeiter.

Aber was hat letztlich der Endkunde davon, der das alles
ja bezahlen muss?

Der Kunde profitiert zum einen von der hohen Fertigungsqualitat
mit fixemn Fertigstellungstermin. Hinzu kommen kiirzere Umbau-
zeiten und weniger Belastung durch Larm und Schmutz bei der
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So liberzeugt man Kunden: Durch die
visuelle Darstellung wird der Wert der
Installationen ,,hinter der Wand" auf

einen Blick deutlich.

Fast schon wie im Baukastensystem hat BADnet die Vorfertigung
konzipiert - und entsprechend schnell sind die Elemente dann vor
Ort installiert.

Badsanierung. Wie sehr das geschétzt wird, zeigt sich immer
wieder im Endkundengesprach: Der Kunde erkennt auf Anhieb,
wie viel Arbeit neben der ,sichtbaren“ Badausstattung vor der
Wand hinter so einer Sanierung steckt — und ist in der Regel
dann sogar gerne dazu bereit, diese Arbeit auch zu honorieren.
Als Handwerksbetriebe kommen wir durch die komplexe Vorfer-
tigung also zugleich aus dem Preisvergleich mit Online-Anbietern
heraus, die nur die Badmobel oder -keramiken anbieten konnen,
aber nicht die qualifizierte Leistung an und hinter der Wand.

Herr Bergmann, wir bedanken uns fiir das Gesprach und wiin-
schen lhnen mit dem Vorfertigungskonzept weiter viel Erfolg! &

Weitere Informationen unter viega.de/BADnet




